Требования к партнерам направления «Дистрибуция»
	Требования
	Зарегистрированный партнер
	Золотой партнер
	Платиновый партнер

	Наличие web-сайта для информирования конечных заказчиков о функциональных особенностях, преимуществах использования и ценах на программное обеспечение тех или иных производителей
	—
	Необходимо наличие web-сайта, на котором должен быть представлен перечень доступного ПО и контактные данные для его приобретения (или актуальный прайс-лист)
	Необходимо наличие web-сайта, на котором должна быть представлена базовая информация о доступном программном обеспечении (краткое описание) контактные данные для его приобретения (или актуальный прайс-лист), а также информация о вендорских статусах и сертифицированных специалистах компании

	Наличие в штате сертифицированных специалистов по программным продуктам тех или иных производителей
	—
	Наличие в штате как минимум
двух сертифицированных специалистов (по продажам или технических) по продуктам не менее чем 2-х производителей, т.е. не менее одного специалиста по продуктам каждого из выбранных производителей
	Наличие в штате как минимум трех сертифицированных специалистов (по продажам или технических) по продуктам не менее чем 3-х производителей по различным продуктовым группам (САПР/ ГИС/ научное ПО, графика и мультимедиа, информационная безопасность, общесистемное/офисное ПО, инфраструктурное/ сетевое ПО
), т.е. не менее одного специалиста по продуктам каждого из выбранных производителей

	Проведение собственных маркетинговых активностей, нацеленных на конечных заказчиков
	—
	Проведение не менее 2-х собственных маркетинговых активностей в год (семинары для клиентов, стимулирующие акции, размещение рекламы по конкретному продуктовому направлению). Партнеру предоставляется возможность частичного возмещения затрат из маркетинговых фондов вендоров (в случае их доступности) или собственного маркетингового фонда «Аксофт»
 
	Проведение не менее 3-х собственных маркетинговых активностей в год (семинары для клиентов, стимулирующие акции, размещение рекламы по конкретному продуктовому направлению). Партнеру предоставляется возможность частичного возмещения затрат из маркетинговых фондов вендоров (в случае их доступности) или собственного маркетингового фонда «Аксофт»

	Выполнение годового плана по объему закупок программных продуктов в «Аксофт» 
	—
	не менее $ 140 000
	не менее $ 300 000

	Согласование совместного годового бизнес-плана
 по осуществлению поставок и продвижения программного обеспечения
	—
	Необходимо предоставление на согласование с компанией «Аксофт» годового бизнес-плана (в срок до 10 февраля того года, на который составляется план)
	Необходимо предоставление на согласование с компанией «Аксофт» годового бизнес-плана (в срок до 10 февраля того года, на который составляется план)


� Список конкретных производителей, относящихся к той или иной продуктовой группе можно уточнить у курирующего менеджера компании «Аксофт».


� Список маркетинговых активностей, подлежащих возмещению можно уточнить у курирующего менеджера компании «Аксофт» или у менеджера по партнерскому маркетингу (�HYPERLINK "mailto:marketing@axoft.ru"�marketing@axoft.ru�).


� Форма для формирования и согласования бизнес-плана предоставляется курирующим менеджером «Аксофт» или менеджером по партнерскому маркетингу (�HYPERLINK "mailto:marketing@axoft.ru"�marketing@axoft.ru�).





