Требования к партнерам направления «Розничные поставки»
	Требования
	Розничный партнер
	Розничный премиум-партнер

	Документально подтверждение наличия контролируемых розничных точек
	+
	+

	Обязательство о свободном допуске мерчендайзера «Аксофт» на торговые площади
	+
	+

	Реализация товара исключительно через розничные точки продаж
	+
	+

	Выполнение годового норматива по объему закупок в «Аксофт» программных продуктов
	—
	не менее $ 100 000

	Предоставление плана продаж
	Совместное с курирующим менеджером «Аксофт» прогнозирование годовых продаж в свободной форме
	Обязательное предоставление ежеквартального плана продаж по форме, предоставляемой курирующим менеджером «Аксофт»

	Предоставление отчетов о продажах согласно статусу и установленной «Аксофт» формы
	+
	+

	Необходимость прохождения сотрудниками Партнера бесплатных заочных тренингов (web-семинаров)
	не менее 1-го специалиста
1 раз в квартал
	не менее 3-х специалистов
1 раз в квартал

	Обязательное проведение собственных маркетинговых активностей
	—
	Проведение не менее 4-х собственных маркетинговых активностей в год. Партнеру предоставляется возможность частичного возмещения затрат из маркетингового фонда «Аксофт»
)


� Список маркетинговых активностей, подлежащих возмещению приведен в шаблоне совместного бизнес-плана; его также можно уточнить у курирующего менеджера компании «Аксофт» или у менеджера по партнерскому маркетингу (�HYPERLINK "mailto:marketing@axoft.ru"�marketing@axoft.ru�).





